Gyakran feltett kérdések

„több kapcsolat – több üzlet” 

Ennek jegyében október 27. és 30. között kerül megrendezésre a Logi-Tech 2009, az 1. Közép-Európai Virtuális Logisztikai Szakkiállítás és Szakmai Online Konferencia.

1. Van létjogosultsága a Logi-Tech virtuális megoldásának?

Virtuális rendezvényt szervezni úttörő vállalkozást jelent, különösen egy olyan komplex rendezvényt, mint a Logi-Tech. Kiállítói standok, online konferencia, kávézó, archív anyagok hozzáférésének biztosítása, élő párbeszéd, stb. Az eddigi tapasztalatok szerint jelentős az érdeklődés a kiállítók és a látogatók körében. Az embereknek egyre kevesebb az ideje, a vállalatok érdekeltek a takarékoskodásban, és ma már a szakemberek több, mint 80 %-a az interneten keres megoldásokat. A virtuális kiállítás és konferencia mindezen követelményeknek megfelel, és egyre inkább ezt tartjuk a jövő útjának.

2. Mennyire kell full extrás informatikai háttér, -felszereltség és -tudás, hogy valaki kiállító legyen, vagy látogatóként információkat szerezzen?

Egy átlagos irodai informatikai felszereltségű cég, átlagos számítástechnikai ismeretekkel rendelkező munkatársaival könnyedén megoldhatja sikeres részvételét.
3. Megbízhatóan működnek ezek a virtuális standok és a 100 fős konferenciaterem? Távolról is jól működnek a konferencia előadások és élőek a hozzászólások? 

Igen, jól működnek a Logi-Tech kiállítóinak és látogatóinak kifejlesztett virtuális standok, tárgyalók, virtuális termek. Működnek, mert a technológia kipróbált, és minden kiállító technikai támogatást kap és kapott már a felkészülés időszakában, valamint a rendezvény nyitva tartása alatt is. A kommunikációs csatornák paramétereit, a kapcsolatokat beállítják, a működést lepróbálják, mindent ellenőriznek a technikáért felelős kollégák. Gondoskodnak róla, hogy véletlenül se legyen hiba a kommunikációban. 

4. Kik engedhetik meg maguknak a részvételt a virtuális kiállításon? Csak a gazdag cégek?

Nem, nem csak a gazdag cégek. Sok kiváló kis és közepes vállalat vesz részt a kiállításon. A közös bennük az, hogy Ők a leginnovatívabbak és az újdonságokra leginkább fogékonyak. Ami pedig a fizetnivalót illeti, a hagyományos kiállítások költségeinek tört részébe kerül a virtuális kiállításon és a konferencián való részvétel, és akkor még nem is vettük figyelembe a máshol jelentkező megtakarításokat. 

Mivel a standot otthonról lehet berendezni, a látogatókat az irodában lehet várni, nem lesz útiköltség, napidíj, szállásköltség, stb. Nincs szállítási költség sem, mivel nem kell a mintadarabokat, eszközöket oda-vissza szállítani. Nem kell hoszteszeket fizetni, hogy a prospektusokat osztogassák, mert a látogatónak a virtuális prospektustartóból, csak egyszerűen ki kell emelnie. A látogató le tudja tölteni a katalógusokat, árjegyzékeket, fotókat, egyéb ismertetőket. A prospektusok legyártásának költsége is elmarad, ami nem kis összeg, ismerve az egeket ostromló nyomdai árakat.  

